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ESCUELA DE HABILIDADES

¢QUE ES LA ESCUELA DE HABILIDADES IEP?

Formacion complementaria y certificable para alumnos del IEP, lo utilizamos como PALANCA DE VENTAS

Cursos gratuitos de habilidades transversales '@' @
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Acceso exclusivo por ser alumno y egresado
Formacidn alineada con las competencias mas demandadas por el mercado

Certificado de superacion por cada curso
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Cursos de entre 50y 75 horas c/u

Complementa el master o MBA y refuerza el perfil profesional




VALOR DIFERENCIALY PALANCA COMERCIAL

v" Acceso disponible desde el momento de la Reserva de Plaza
v" Elalumno puede empezar a formarse sin esperar al inicio de la convocatoria
v' Permite:

» Aprovechar el tiempo previo

» Mantener al alumno activo luego de su egreso

» Acelerar la decisiéon de inscripcion
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Mas valor percibido Mas certificaciones Sin coste adicional




CURSOS
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Gerentes / Directivos

o Motivaciény liderazgo

o Gestion Digital del Talento
o Agile Management

o Gestiona tu tiempo

o Transformacién Digital

Emprendedores

©)

©)

Emprendimiento Empresarial
Design Thinking

Método Harvard de
Negociacion

Marketing

Business Analytics y Big Data
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Social / Publico

o Sostenibilidady ODS
o Motivaciény liderazgo
o Gestiéon deltiempo

o Transformacion
Digital



CURSOS

Tecnolégicos (Informatica, Datos, IA)
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Artificial Intelligence

Tecnologias WebLinux (basico)

SQL (basico)

Python (basico)

Analisis Basico de Datos Estadisticos
Business Analytics y Big Data

Power Bl (basico - medio - avanzado)

Tableau (basico - medio - avanzado)

Abogados
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Método Harvard de
Negociacion

Sostenibilidad y ODS
Transformacion Digital

Gestién Digital del Talento
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Médicos
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Business Analyticsy
Big Data

Motivaciény liderazgo
Gestion del tiempo

Transformacion
Digital



CURSOS

Comerciales y Marketing
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Marketing
Social Media Marketing
Marketing Educativo

Lo que los grandes vendedores saben
sobre la venta

Método Harvard de Negociaciéon
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Produccidén / Proyectos

o Microsoft Project (basico -

medio - avanzado)
o Agile Management

o Gestion del tiempo
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Docentes / Académicos
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o Escritura Académica (Nivell)
o Escritura Académica (Nivel ll)

o Introduccidénala
Investigacion en los Negocios

o Analisis Basico de Datos
Estadisticos

o Google For Education (Nivell)
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